
EL TEMA DEL MES

¿CÓMO TOMAMOS
DECISIONES 

DE INVERSIÓN?
En la toma de decisiones de inversión 

involucramos dos factores:

PARTE ANALÍTICA 
evaluación racional 
del contexto de una 

decisión y sus posibles 
implicaciones.

PARTE EMOCIONAL 
estado de ánimo de 
la persona en la 
toma decisión.



¿Qué es
el behavioral 
finance?
Es la corriente económica que estudia el 
comportamiento psicológico de los inversores 
en los mercados financieros, considerando 
que no son tan racionales como defiende la 
teoría económica tradicional.



¿Somos 
racionales o 
emocionales?

Los individuos no somos 
plenamente racionales y esa 
racionalidad limitada afecta 
en nuestras decisiones, influyendo 
los sesgos cognitivos.

Según Daniel Kahneman existen 
2 sistemas: racional y emocional.

Sistema 1
Sistema 2



Las emociones
que experimenta un inversor



¿Cuáles son los principales sesgos?

AVERSIÓN A LAS PÉRDIDAS
Tendemos a considerar que las 

pérdidas pesan más que las 
ganancias. 

AUTORIDAD
Sobrevalorar las opiniones de 
determinadas personas por el 

mero hecho de ser quienes son.

EXCESO DE CONFIANZA
Sobreestimar nuestros 

conocimientos y emitir juicios 
subjetivos considerándolos certeros.

PRUEBA SOCIAL
Imitar las acciones de otras 

personas dando por hecho que es 
el comportamiento correcto.

CONFIRMACIÓN
Buscamos información para 

corroborar nuestras 
convicciones o ideas previas.

ANCLAJE
Dar más peso a la información 
obtenida en primer lugar que a 
cualquier información nueva.



https://apple.co/3KJQHja
https://bit.ly/BrainVestorAndroid


Estos sesgos nos hacen
tomar decisiones de inversión incorrectas

El síndrome del inversor: vender bajo/ comprar alto
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Ante fuertes caídas del mercado el 
porcentaje de efectivo se incrementa 
muy por encima de la media, 
cuando en realidad son momentos 
de oportunidades de inversión.

Fuente: realinvestmentadvice.com
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https://bit.ly/CResearchMar23



